


1. COMO PROMOCIONAR MI EMPRESA EN INTERNET 

1.1. BENEFICIOS DE INTRODUCIR TU NEGOCIO EN INTERNET 

1- Información del negocio 
2- Mostrar tus conocimientos 
3- Comentarios de clientes 
4- Consultar tarifas 
5- Recibir formularios 
6- Redes sociales 
 



1. COMO PROMOCIONAR MI EMPRESA EN INTERNET 

1.2. CÓMO POTENCIAR LA EMPRESA EN INTERNET 

GOOGLE MY BUSINESS 

https://www.youtube.com/watch?v=f463okZS7ws&t=3s


1. COMO PROMOCIONAR MI EMPRESA EN INTERNET 

1.2. CÓMO POTENCIAR LA EMPRESA EN INTERNET 

PÁGINA WEB 

¿QUÉ QUIERES QUE HAGAN LOS CLIENTES? 
- ¿Quieres que te llamen? 
- ¿Quieres que te encuentren? 
- ¿Quieres que reserven una habitación? 
- ¿Quieres que compren tus productos? 

https://latiendadepradaatope.es/comprar/conservas-naturales-artesanas/pimientos-asados-de-el-bierzo/
http://lasfontaninas.es/hotelruralbierzo/


1. COMO PROMOCIONAR MI EMPRESA EN INTERNET 

1.2. CÓMO POTENCIAR LA EMPRESA EN INTERNET 

E-COMMERCE 

Sistemas de gestión de contenidos: 

Servicio de comercio electrónico personalizado: 

Servicios de pago: 

https://www.youtube.com/watch?v=A-8JTu-JcCM


1. COMO PROMOCIONAR MI EMPRESA EN INTERNET 

1.2. CÓMO POTENCIAR LA EMPRESA EN INTERNET 

REDES SOCIALES 

Especialmente útiles para crear relaciones con los clientes 



1. COMO PROMOCIONAR MI EMPRESA EN INTERNET 

1.2. CÓMO POTENCIAR LA EMPRESA EN INTERNET 

EMAIL MARKETING 

- Mailchimp 
- Mailjet 
- Sendpulse 
- Benchmark 
- Sendinblue 
- Zoho Campaigns 
- Mailerlite 
- Vertical response 
- Madmimi 
- Campayn 

 
 

https://www.youtube.com/watch?v=Qhl4cOb8t6o


1. COMO PROMOCIONAR MI EMPRESA EN INTERNET 

1.2. CÓMO POTENCIAR LA EMPRESA EN INTERNET 

WHATSAPP BUSINESS 



1. COMO PROMOCIONAR MI EMPRESA EN INTERNET 

1.2. CÓMO POTENCIAR LA EMPRESA EN INTERNET 

WHATSAPP BUSINESS 



1. COMO PROMOCIONAR MI EMPRESA EN INTERNET 

1.3. QUÉ ESTRATEGIA SEGUIR 

1- Establecer metas 
 - Incrementar las ventas 
 - Aumentar el recuerdo de la empresa 
 - Aumentar la lista de marketing por correo electrónico 
2- Articular lo que representa tu negocio: tu misión 
3- Identificar tu propuesta única de venta: lo que hace destacarte de tu competencia 

 



1. COMO PROMOCIONAR MI EMPRESA EN INTERNET 

1.3. QUÉ ESTRATEGIA SEGUIR 

KPI: 
- Medibles  
- Alcanzables 
- Relevantes 
- Temporalidad definida 
 

¿Es este KPI suficientemente específico?  
¿Puede medirse?  
¿Los empleados pueden alcanzarlo? 
¿Qué importancia tiene para el objetivo de negocio más amplio?  
¿cuándo se debe entregar o llevar a cabo? 

Ejemplo: Aumentar las ventas un 20% respecto al año pasado 



2. LOCALIZACIÓN EN LA WEB 

2.1. LOS BUSCADORES 

- 1. Búsqueda: examinan el contenido que conocen y al que tienen acceso 

- 2. Indexación: ordenan el contenido por categorías 

- 3. Ranking: deciden qué contenido es el más valioso para los usuarios 



2. LOCALIZACIÓN EN LA WEB 

2.1. LOS BUSCADORES 

- Búsqueda de pago - Búsqueda orgánica 



2. LOCALIZACIÓN EN LA WEB 

2.2. COMO MEJORAR LA LOCALIZACIÓN EN BUSCADORES 

Optimización de buscadores (SEO) 

- Análisis de palabras clave 
- Ver en qué posición aparece mi sitio al 

buscar palabras clave específicas 
- Buscar los puntos débiles del 

rendimiento de SEO 
- Optimizar el plan en base a los 

resultados obtenidos 

https://trends.google.es/trends/?geo=ES


2. LOCALIZACIÓN EN LA WEB 

2.3. SACA EL MÁXIMO RENDIMIENTO A LOS BUSCADORES 

Backlinks: enlaces desde otros sitios web al tuyo 
 

Redes sociales: Los motores de búsqueda rastrean 
cualquier página a la que pueden acceder, incluidas 
las redes sociales 

https://pradaatope.es/
https://www.instagram.com/pradaatope/
https://www.facebook.com/pradaatopemadrid/


2. LOCALIZACIÓN EN LA WEB 

2.4. EL MARKETING DE LOS BUSCADORES 

Marketing en buscadores (SEM) 

- Opción potente 
- Se dirige a usuarios 

específicos 
- Sólo se paga si hace clic 

 

https://www.youtube.com/watch?v=EMB14iNSbNA


2. LOCALIZACIÓN EN LA WEB 

2.5. COMO OPTIMIZAR EL MARKETING EN LOS BUSCADORES 

GOOGLE ANALYTICS 

INFORMES: 
- En tiempo real  
- Audiencia 
- Adquisición 
- Comportamiento 
- Conversiones 


